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 ПРОГРАММА  РАБОТЫ

ВОСЬМОГО  ЕЖЕГОДНОГО  ФОРУМА  ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ 

 БУТИЛИРОВАННОЙ ВОДЫ

2-4 октября 2008года

Место проведения: г. Самара, ул. Ново-Садовая, отель «Holiday Inn» 

1 октября среда   

17.00- 19.00
Регистрация

19.30
Приветственный коктейль президента СПБВ в холле отеля Холидей Инн

2 октября четверг

08.00 - 18.00 
Регистрация

9.00 - 12.30
Посещение завода по производству бутилированной воды ЗАО «Чистая вода», г.Самара

Отправление от отеля «Холидей Инн» (по предварительной заявке)

9.00- 12.30
Экскурсия по городу с посещением бункера Сталина

Отправление от отеля «Холидей Инн» (по предварительной заявке)

12.30-13.00
Кофе-брейк

10.00-18.00
Работа выставки, зал «Самара», 2 этаж 

13.00-18.00
Работа конференции

13.00-13.15
Открытие Форума. Приветствие Президента СПБВ Алены Кондратьевой, 

Президента НАБВ Юрия Анатольевич Рахманина


КОНФЕРЕНЦИЯ: Бутилированная вода: внедрение высоких стандартов качества и 
безопасности, Технические аспекты производства

13.15-14.15
Основные положения и значение Технического регламента «О безопасности

питьевой воды» в реализации целевой программы «Чистая вода»

Юрий Анатольевич Рахманин., академик РАМН, президент НАБВ

14.15-15.00
Организация контроля за производством и оборотом расфасованной питьевой воды. Государственная регистрация продукции. 

Нормативные документы, определяющие порядок регистрации продукции. 

Требования к документам, представляемым с целью государственной регистрации.

Представитель Роспотребнадзора

15.00-16.00


Бизнес-ланч в ресторане Атриум

16.00-16.30
Анализ рисков и критические контрольные точки (ХАССП). Основные понятия

Представитель Роспотребнадзора


КОНФЕРЕНЦИЯ: Бутилированная вода: внедрение высоких стандартов качества и 
безопасности, Технические аспекты производства 

16.30-17.00


Российские и международные стандарты качества. Опыт реализации 

Бакшеева Юлия Александровна, «Компания Чистая Вода», Новосибирск 

17.00-18.00
«Круглый стол» по актуальным вопросам водоподготовки. 

Как лучше наладить производственный процесс?

Роль производственной лаборатории в системе контроля качества

В работе принимают участие академик Рахманин Ю.А., представители компаний  «Чистая вода», Новосибирск, «Нестле Ватер Кулерс», «Королевская вода», Москва, «Чистая вода», Самара

18.00- 19.00
Санитарная обработка кулеров

Ремонт и сервисное обслуживание кулеров

(Успешно сдавшие тесты получат сертификаты курса)

Ильяшенко Александр, ведущий специалист компании «Акватэк», зал «Самара», 

стенд ООО «Акватэк»

20.00-24.00
Банкет для участников Форума в ресторане отеля «Холидей Инн». Церемония награждения победителей в конкурсах на лучшую рекламную продукцию



3 октября 

пятница 

9.00-18.00
Работа выставки и конференции


КОНФЕРЕНЦИЯ

9.00- 10.00
Объединение отраслевых ассоциаций в единую российскую ассоциацию – шаг к построению цивилизованного рынка бутилированной воды

Купцова Валентина Сергеевна, член правления НАБВР

Алена Кондратьева, президент СПБВ 

10.00-10.30
Работа транспортного отдела:

Логистика:

- Деление города на маршруты 

- Принцип формирования маршрутов 

- Информация для водителей и маршрутные листы;

- Связь с водителями и диспетчерами в офисе и т.п.

Мотивация водителей

Начальник транспортного отдела компании «Старомытищенская»

10.30-11.45
Новые тенденции в маркетинге

Балыков Николай Валентинович

11.45-12.15
Кофе-брейк

12.15-13.00
Успех продвижения товара (бутилированной воды) в современных условиях

Балыков Николай Валентинович

13.30-14.00
Современные подходы к решению вопросов гигиены на предприятиях по производству питьевой воды

Илья Тархов, компания Эколаб  

14.00-14.30
Развитие водного бизнеса в России, структура рынка и вероятные стадии его формирования. Статистическая результативность различных методов продаж. Управление выбором потребителя в коммерческих целях компании. Производство и реализация воды как коммерческий проект производителя , а не как воля поставщика или потребителя

Волков Игорь Сергеевич, руководитель отдела Регионального развития «Акватэк»

14.30-15.30
Бизнес-ланч в ресторане Атриум

15.30 -16.30
Основные тенденции Европейского рынка бутилированной воды. Перспективы роста российского рынка кулерной воды

Вручение сертификатов членства в СПБВ и EBWA 

Густав Феликс, генеральный менеджер EBWA 


ПРЕЗЕНТАЦИИ КОМПАНИЙ - ПОСТАВЩИКОВ

16.30-16.50
Новая многоцелевая ионообменная загрузка Альтсофт ЭКО для комплексной очистки воды
Елена Пронякина, руководитель корпоративного отдела
ООО «Фирма Альт Групп»

16.50-17.10
Гармонизированная питьевая вода – продукт третьего тысячелетия

Плыкин Виктор Дмитриевич, д.т.н., президент Фонда «Технологии жизнеобеспечения

третьего тысячелетия»

17.10-17.30
Термоусадочный колпачок: мы защитим Вашу продукцию!

Гурьянова Любовь, компания Дон-Полимер

17.30-18.00
Кофе-брейк

18.00-18.30
Презентация нового продукта для Российского рынка производителей воды и новой 
программы  "Бизнес в одно касание" 

Волков Игорь Сергеевич, руководитель отдела Регионального развития «Акватэк»

18.30-19.00
Из опыта работы - залог успеха компании. (для начинающих работать компаний)  

Елена Полоцкая, заместитель директора  ЗАО «Королевская вода», вице-президент СПБВ

19.00
Вручение сертификатов, успешно сдавшим тесты по санитарно-гигиенической обработке и техническому обслуживанию кулеров.

19.00-22.00
Ужин (ведутся переговоры относительно места  проведения)

4 октября 

суббота  

09.00-15.30 
ОБУЧЕНИЕ:

9.00-11.00
Что эффективнее увеличивает продажи воды - стимулирование сбыта 

или прямая реклама 

Зависимость эффективности продаж воды от доли рынка компании, используемых каналов передачи рекламных сообщений и стимулов, подталкивающих потребителей совершить покупку.

Константин Раков, независимый эксперт 

11.00-12.00
Какие «технологические новинки» в логистике и маркетинге повышают ценность торговой марки, рентабельность продаж и сокращают срок окупаемости водного бизнеса

Использование электронной карты города для автоматического составления маршрутов движения автомобилей доставки. SMS - уведомления на мобильный телефон клиентов о времени доставки воды с точностью 30 минут. GPS навигаторы - для контроля движения автомобилей по маршрутам в день доставки и уведомления клиентов о возможном опоздании. Интернет заказ доставки воды и возможность видеть клиенту на сайте автомобиль, который доставляет ему воду.

Константин Раков, независимый эксперт 

12.00-12.30
Кофе-брейк

12.30-14.30
Как сделать «прозрачным» управленческий учет в водном бизнесе 

Автоматическое формирование в программе 1С: Предприятие отчетов и отклонений по исполнению планов (анализ «план – факт».). Составление плана продаж продукции на основании данных прошлых лет, рекламного бюджета на будущий период и степени «проникновении товарной категории» на рынок, в границах которого предприятие реализует бутилированную воду. Оценка текущей стоимости бизнеса (акций предприятия).

Константин Раков, независимый эксперт 

14.30-15.30
Как добиться 100% контроля качества работы персонала на доставке воды и в торговых точках розничной продажи воды

100% аудиоконтроль телефонных разговоров с клиентами. Непрерывный мониторинг «быстроты» ответа диспетчера на входящий телефонный звонок. Непрерывное видеонаблюдение за продавцами в торговых точках и непрерывный мониторинг результативности обслуживания посетителей торгового зала. Показатели результативности менеджеров и специалистов по продаже

Константин Раков, независимый эксперт 

Внимание! В программе Форума возможны изменения

.  

